
 
 

 

Terrassa (Barcelona), a 10 de octubre de 2024  

 

Vytrus Biotech, S.A. (en adelante “Vytrus” o la “Sociedad”), en virtud de lo dispuesto en 

el artículo 17 del Reglamento (UE) nº 596/2014 sobre abuso de mercado y en el artículo 

227 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los Mercados de Valores y de los Servicios 

de Inversión, y disposiciones concordantes, así como en la Circular 3/2020 de BME MTF 

Equity sobre información a suministrar por empresas incorporadas a negociación en el 

segmento BME Growth de BME MTF Equity, (en adelante, “BME Growth”), pone en su 

conocimiento la siguiente información relativa al cierre del primer semestre de 2024: 

 

INFORMACIÓN FINANCIERA 

 

I. Informe Corporativo del primer semestre de 2024. 

 

II. Estados Financieros Intermedios, Notas Explicativas e Informe de gestión 

correspondientes al periodo de 6 meses finalizado el 30 de junio de 2024, 

junto con el Informe de Revisión Limitada del Auditor de la Compañía. 

 

 

De conformidad con lo dispuesto en la Circular 3/2020 de BME Growth, se hace constar 

que la información comunicada por la presente ha sido elaborada bajo la exclusiva 

responsabilidad de la Sociedad y sus administradores. 

 

Atentamente,  

 

 

 

Albert Jané Font 

Presidente del Consejo de Administración 

Vytrus Biotech S.A. 
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LOS COFUNDADORES

Un 2024 de plena expansión Un Plan Estratégico para los próximos 4 años

Vytrus Biotech es una compañía biotecnológica que
desarrolla, produce y comercializa en todo el mundo
ingredientes activos de alto valor añadido para el
mercado dermocosmético y sanitario.

Su objetivo es ser referente en innovación y
sostenibilidad en el sector de los ingredientes
dermocosméticos mediante sus plataformas
biotecnológicas. El fin último se centra en promocionar
la salud de la piel para mejorar el aspecto y el bienestar
de las personas. Nacida como un modelo de negocio
altamente sostenible, Vytrus es hoy una compañía
industrial, sólida y rentable, referente a nivel mundial. 

Fundada en 2009, Vytrus cuenta con presencia en los 5
continentes, siendo un player reconocido por su
innovación y sostenibilidad en la industria cosmética
global. Desde 2022, la compañía cotiza en el mercado
BME Growth.

El sector cosmético está experimentando una evolución
favorable en los últimos meses, con crecimientos
superiores al 7% de los big players del mercado. A pesar
del complejo escenario a nivel global, los conflictos
geopolíticos y las elevadas tasas de interés durante el
primer semestre del año, la industria cosmética
demuestra una vez más su robustez.

Los buenos resultados del primer semestre de 2024 de
Vytrus Biotech van incluso por encima del
comportamiento generalizado del sector cosmético,
alcanzando una facturación de 2,5M € y un EBITDA de casi
1M € (+28 y +38% de incremento respecto al primer
semestre de 2023, respectivamente).

Estas cifras se encuentran en consonancia con el
avance de resultados no auditados del primer semestre
de 2024 comunicados por Vytrus al mercado BME Growth
el pasado mes de julio. La compañía ha continuado
ejecutando y cumpliendo sus planes de expansión y
estos resultados sientan las bases para el crecimiento
esperado en los próximos años. 

A comienzos de año, Vytrus publicó su Plan Estratégico
2024-2027. Gracias al cumplimiento de sus objetivos en
los años anteriores, la compañía está preparada para
dar un paso adelante en su expansión y estima alcanzar
los 12M € de facturación y 5M € de EBITDA en 2027.

El Plan Estratégico de los próximos años se basa en dos
pilares fundamentales: pasar a ser una empresa multi-
tecnología y expandir y reforzar la colaboración con sus
partners, creando relaciones a largo plazo con los
clientes y acercando más al mercado las innovaciones
de la compañía. Un despliegue de innovación
acompañado de una visión sostenible del negocio
desde los criterios ESG.

Tres ejes de actuación canalizarán este ambicioso plan
de la organización: crecimiento orgánico, nuevas
alianzas con otras compañías y crecimiento inorgánico. 
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En relación al crecimiento orgánico, la senda de
crecimiento de Vytrus en el primer semestre de 2024
refleja la consecución de un hito por parte de la
compañía, con aumentos elevados de doble dígito tanto
en su cifra de negocios como en su EBITDA (+28% y +38%,
respectivamente). 

En el periodo 2024-2027, Vytrus espera  alcanzar una
inversión anual de 1M € en I+D+i, que permitirá ampliar y
diversificar su pipeline. La compañía continuará
introduciendo nuevos productos en el mercado
basados en la tecnología de las células madre vegetales  
e introducirá por primera vez ingredientes
dermocosméticos basados en otras tecnologías
complementarias. Esto permitirá duplicar el número de
productos lanzados cada año y convertir a Vytrus en un
grupo multi-tecnología que ofrezca un amplio abanico
de soluciones innovadoras a sus clientes.

Europa seguirá siendo el principal mercado de la
compañía, esperando ratios de crecimiento superiores
en Estados Unidos y Asia-Pacífico en los próximos años.

Ronda de capital de 2,3M€ para financiar el Plan 2027

La compañía biotecnológica cerró en el primer
semestre de 2024 una ronda de capital de 2,3 millones
de euros, entre ampliación de capital y venta de
acciones, en la que ha ampliado y renovado parte de su
accionariado.

Una parte de los fondos, 1,2 millones de euros, se han
captado mediante la ampliación de capital que ha sido
liderada por Boyser, family office vinculado a una de las
familias fundadoras y socias de referencia de Fluidra,
cotizada del IBEX35,  y en la que también han participado
accionistas minoritarios. Vytrus también ha dado
entrada en su accionariado a varios inversores
institucionales que ostentarán conjuntamente
alrededor del 5% del capital.

Los fondos captados en la ampliación de capital se
destinarán íntegramente a financiar la expansión de la
compañía, focalizándose principalmente en las
operaciones inorgánicas y la introducción de nuevas
tecnologías. 

Vytrus refuerza de esta manera su pool de accionistas,
con el objetivo de acompañar la expansión prevista en
el Plan Estratégico hasta 2027.

“Los resultados del primer semestre
reafirman nuestra capacidad para
afrontar los planes de expansión del
Plan Estratégico”.

- Albert Jané, CEO y cofundador de Vytrus

Haz click aquí para acceder al Plan Estratégico 

https://www.vytrus.com/es/inversores/informes-corporativos/
https://www.vytrus.com/es/inversores/informes-corporativos/


Baolift™
El entrenamiento
de tu piel
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Innovación para el cuidado saludable de la piel Reconocimientos de la industria a nivel global

El pasado mes de abril de 2024, la compañía lanzó un
nuevo producto propio al mercado, Baolift™, un
ingrediente activo basado en células madre del
milenario baobab, árbol de origen africano.

Se trata de un ingrediente de origen 100% natural que
activa los mecanismos moleculares del ejercicio en la
piel por primera vez en cosmética, mejorando el tono
muscular y de la piel y consiguiendo un efecto “lifting”. 

Baolift™ emplea una estrategia vegetal única para
mejorar la apariencia de las arrugas en la piel, la
luminosidad, la hidratación, la firmeza y la elasticidad
cutáneas a través de un único efecto lifting efectuado
en la piel facial, reduciendo asimismo las bolsas en el
área del contorno de ojos. La última innovación de
Vytrus aporta al mercado dermo-cosmético el nuevo
concepto de “Piel Fit”, una piel entrenada y en forma. 

Uno de los últimos lanzamientos de la compañía,
Photobiome™, obtuvo el primer premio de innovación en
la feria HPCI India, celebrada el pasado mes de enero.
Este galardón es clave en uno de los mercados con
mayor ratio de crecimiento del área Asia-Pacífico, con
una previsión de aumento de su PIB del 7% según el
Banco Mundial.
 
Los reconocimientos a Vytrus han continuado con la
nominación de Baolift™ al Premio de Innovación a mejor
ingrediente del mundo. El nuevo producto se clasificó
entre los pocos finalistas de la última edición de in-
cosmetics Global 2024, feria líder a nivel mundial de
ingredientes para el cuidado personal, el pasado mes de
abril en París.

Recientemente, Baolift™ fue ganador en los premios de
innovación a mejor ingrediente en in-cosmetics Korea
2024, feria de referencia no solo del mercado asiático,
sino del mundo, por la influencia de sus tendencias K-
Beauty que inspiran muchos de los lanzamientos de
productos cosméticos.

SHORTLISTED

“El galardón a nuestros productos es
un impulso para nuestros objetivos de
diversificación tecnológica dentro del
Plan Estratégico”.

- Òscar Expósito, CEO, CSO y cofundador de Vytrus
Innovation Award

Winner

https://www.vytrus.com/es/natural-active/elaya-renova/
https://www.vytrus.com/es/natural-active/baolift/
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Sosteniblidad y apuesta por la filosofía ESG

La compañía ya nació como un modelo de negocio
sostenible por su base biotecnológica. Gracias a su
tecnología, y según un estudio publicado por Vytrus en
el primer semestre, las ventas de sus activos han
ahorrado casi 50 mil toneladas de agua en 2023 en sus
procesos productivos respecto a extractos vegetales
tradicionales usados hasta ahora en cosmética. Vytrus
ahorra así de media un 97% de agua, marcando el camino
hacia la sostenibilidad de la industria.

Vytrus apuesta desde hace años por un proyecto firme
de ESG (Ambiente, Social y Gobernanza), vinculado con
los 10 Principios del Pacto Mundial de Naciones Unidas y
los 17 ODS para 2030. La compañía ha trabajado en el
análisis y diagnóstico de su situación actual en términos
de sostenibilidad, junto a un  estudio del mercado, y
consultado a sus stakeholders para elaborar una matriz
e informe de materialidad. Todo ello da como resultado
la definición de una Estrategia de Sostenibilidad,
alineada con la normativa en sostenibilidad y estándares
de Ecovadis, que se implementará a través de un Plan de
Acción en Sostenibilidad alineado con las necesidades y
retos de futuro de Vytrus.

Por otro lado, Vytrus anunció este primer semestre su
adhesión al Pacto Mundial de Naciones Unidas. Su
objetivo e impulso son avanzar en el aprendizaje para
alinear la estrategia empresarial con los Objetivos de
Desarrollo Sostenible. Este esfuerzo pretende apoyar la
paz, los derechos humanos, la justicia social, la igualdad
y el desarrollo sostenible.

En su firme creencia en la filosofía de transparencia con
sus stakeholders, Vytrus publicó también en marzo su
Informe de Sostenibilidad 2023. Una manifestación de su
compromiso con la innovación, la sostenibilidad y el
desarrollo responsable. Este informe está alineado con
la estrategia ESG que vertebra las actuaciones de la
compañía y que se encuentra disponible al público en su
página web. 

Otro de los hitos clave del semestre ha sido la
consecución de la Medalla Platino de Ecovadis 2024,
situando a Vytrus en el 1 % de las mejores empresas del
mundo por su dedicación a la sostenibilidad y la
responsabilidad social corporativa. 

49
97 %

mil toneladas de agua
ahorradas en 2023

de ahorro de agua de
media vs. competidores
de extractos vegetales
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2009
Fundación de la compañía para el
desarrollo de ingredientes activos
para el sector dermocosmético

2020

Premio Ingrediente Cosmético Más
Innovador del Mundo 2020 (primer y
segundo premio)
Break-even point
Transformación en Sociedad Anónima

Incorporación al accionariado de Zamit
Capital
Incremento instalaciones (1.400 m2)

2021

Incorporación al mercado BME Growth
Alcanzamos ventas en 33 países de los
5 continentes
1er Premio BBVA a la innovación en
sostenibilidad medioambiental
Premio Cinco Días Innovación
Empresarial
Premios al Mejor Ingrediente en in-
cosmetics Asia e in-cosmetics Latin
America, entre otros

2022

Concesión triple patente internacional
en cuidado capilar
7 premios internacionales de
innovación y sostenibilidad para el
último lanzamiento (Photobiome™)
Primer Plan de Diversidad de la
compañía

2023

Publicación Plan Estratégico 2027
Ronda de capiltal de 2,3M€
Premios de innovación en HPCI India e
in-cosmetics Korea 2024
Publicación Informe Sostenibilidad 2023

2024

Premio Ingrediente Cosmético Más
Innovador del Mundo 2019
Certificación GMP Ingredientes
cosméticos (top 10 en España)
Incorporación de Perfumerías Julia e ICF
al accionariado

2019

Explotación de la tecnología de células
madre vegetales y creación de los
primeros ingredientes 

2011

Lanzamiento del primer ingrediente
propio y creación de la red internacional
de ventas.

2014

Primer premio internacional en innovación
cosmética2016
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UN VIAJE DESDE EL ORIGEN

Una historia de pasión por las plantas, la
ciencia, el cuidado personal y las personas.
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4.1 Indicadores clave
4.2 Estados financieros



INFORMACIÓN FINANCIERA

Indicadores clave

Cifra negocio (millones €)

2,50 M€
1,95 M€ vs 2023-6

Resultado Neto
(millones €)

0,51 M€
0,36 M€ vs 2023-6

Inversión en Capex 
(millones €)

0,08 M€
0,1 M€ vs 2023-6

EBITDA (millones € *)

0,99 M€
 0,71 M€ vs 2023-6

Cash Flow Operativo 
(millones €)

0,45 M€
0,17 M€ vs 2023-6

Deuda Financiera 
Neta/EBITDA

X 0,32
X 1,52 vs 2023-6

EBIT (millones €)

0,52 M€
0,30 M€ vs 2023-6

Inversión en I+D+i 
(millones €)

0,53 M€
0,55 M€ vs 2023-6

Deuda Financiera 
Neta/CFB

X 1,11
x6,67 vs 2023-6

*No incluye la provisión contable no cash para registrar el impacto contable de los planes de incentivos en
acciones aprobados por la Junta General de Accionistas, que en el primer semestre de 2024 fue de 0,09M €.
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Fuerte crecimiento de los ingresos
liderado por USA y Europa

La apuesta por incrementar nuestro equipo Comercial y
de Marketing en los últimos dos años, pese a cerrar un
2023 con un estancamiento de las ventas, está siendo la
clave en el crecimiento actual. Nos ha permitido
acompañar de forma más directa a nuestros clientes de
la mano de nuestra red internacional de distribuidores y
acceder a proyectos de mayor envergadura que están
despegando en este 2024. Por otro lado, la ampliación
del equipo Comercial está permitiendo a Vytrus trabajar
en proyectos a medio plazo, con vistas a 2025 y 2026, en
algunos casos siendo proyectos a medida de lo que
requiere el cliente.

Durante este primer semestre de 2024 Vytrus ha
conseguido un importante crecimiento en
prácticamente todos los principales mercados del
mundo. 

En este primer semestre de 2024, Vytrus Biotech
aumentó su cifra de negocio un +28% hasta los 2,5 M €,
superando con creces todos los registros anteriores en
un primer semestre. Estados Unidos y Europa, los
principales mercados de Vytrus, lideraron las ventas con
un aumento del 26% en el primer semestre de 2024. La
zona APAC (Asia-Pacífico) alcanza así mismo un
crecimiento de las ventas del 20% en los primeros 6
meses del año. Por su parte el área de Latinoamérica
creció un 82% empujada principalmente por los
mercados de Brasil, Colombia y México. Por aplicaciones,
los productos de Vytrus para protección solar, pieles
sensibles y capilar son los que han liderado el
crecimiento de las ventas en la primera mitad de 2024.





Un 2024 con los
mejores resultados de

la historia de Vytrus
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Generación de 1 Millón € de EBITDA y
0,5 Millones € de Cash Flow Bruto

Mención especial merece Estados Unidos, uno de los
principales responsables del incremento de ventas del
28% en los primeros seis meses del año. Es un mercado
donde la tecnología de las células madre vegetales de
Vytrus tienen un buen encaje, pero en el que los
proyectos requieren un tiempo de maduración superior
a la media. El potencial de crecimiento en el país
norteamericano es enorme y la compañía apenas está
empezando su fase de expansión en ese territorio. 

La coyuntura económica y del sector cosmético en
particular también han contribuido a la expansión de las
ventas. 2023 fue un año especialmente complicado: la
industria debía digerir el exceso de acumulación de
stocks por parte de clientes post COVID-19 y el temor a
una potencial recesión convirtieron el ejercicio pasado
en un año muy complejo. En 2024, el sector cosmético
está experimentando un mayor dinamismo y más
lanzamientos de nuevos productos que en 2023.

Una vez completada la fuerte inversión iniciada en 2022
para dotar a la empresa de una amplia capacidad
productiva y de nuevos laboratorios, Vytrus ha podido
absorber sin dificultad el incremento de las ventas.
Hasta 2025 no se prevén grandes inversiones en el
ámbito productivo que estarían destinadas a garantizar
la expansión del negocio en el periodo 2026-2027.

Se han destinado alrededor de 85 mil euros a
inversiones en activos materiales y inmateriales, en
comparación con los 100 mil euros aplicados en el
mismo periodo de 2023. El destino principal de la
inversión en este primer semestre ha sido la protección
de la Propiedad intelectual de la empresa (nuevas
patentes y marcas) y la adquisición de nuevo
equipamiento para acelerar los lanzamientos desde el
área de Nuevas Tecnologías de la compañía.  

Por otra parte, la inversión en I+D+i durante el primer
semestre fue de 530 mil euros, suponiendo una ligera
disminución respecto a los 546 mil euros invertidos a
junio de 2023. Esta reducción se debe principalmente a
un efecto temporal, puesto que se estima cerrar 2024
con una inversión alrededor del millón de euros, en línea
con lo comprometido en el Plan Estratégico 2024-2027.

Vytrus cuenta en la actualidad en su sede de Terrassa
(Barcelona) con 1.400 m2 de instalaciones destinadas a
producción, investigación, almacén y oficinas
corporativas. Todo ello se ha conseguido sin renunciar
al compromiso de la compañía con la sostenibilidad y
preservación del medioambiente. 

En este sentido, Vytrus destina cada año un porcentaje
de sus ventas a distintas iniciativas para preservar el
planeta. Entre ellas destaca el acuerdo con la
Asociación Sèlvans para la creación de una reserva
forestal: un bosque de alto valor ecológico mediante un
contrato de patrocinio que permite preservar 250.000
m2 de bosque durante 25 años. El objetivo es conseguir
una reserva forestal de impacto positivo sobre la
biodiversidad de alto valor ecológico, que permitirá la
absorción de 25 toneladas anuales de CO2
aproximadamente.

En este escenario de importante crecimiento de las
ventas, la compañía ha seguido manteniendo un
riguroso control de los costes de explotación. A pesar
del ciclo expansivo, sólo han aumentado en conjunto un
+9%, muy por debajo del aumento de la cifra de negocio.
De esta manera, Vytrus ha podido escalar sus resultados
y obtuvo un EBITDA semestral (beneficios antes de
impuestos, intereses, provisiones y amortizaciones) de
casi 1 Millón de euros (+38%). Así mismo, Vytrus ha
incrementado su resultado neto un +42% respecto a
junio de 2023, superando los 0,5 millones de euros,
gracias al incremento de las ventas, el control de los
costes de explotación y la disminución en un 33% de los
costes financieros.

Por su parte, la generación del Cash Flow Bruto (CFB),
esto es el EBITDA sin las activaciones por I+D, que
muestra la generación de caja de la compañía antes de
la inversión en CAPEX y la amortización de deuda
financiera, se situó en los 450 mil euros, un +171%
respecto a junio de 2023. Este factor se ha traducido en
la obtención de un margen CFB/ventas del 18%, el doble
que en 2023.

En definitiva, se incrementa la rentabilidad de la
sociedad muy por encima del crecimiento de las ventas,
recogiéndose los frutos de las inversiones realizadas en
los últimos dos años sin necesidad de incrementos de
costes significativos.
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2,5 M €
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Ampliación de capital para el
desarrollo del plan estratégico

Reducción de la Deuda Financiera Bruta y
mejora de todos los indicadores financieros.

Vytrus cerró con éxito el pasado mayo una ronda de
capital de 2,3 millones de euros, entre ampliación de
capital y venta de acciones, en la que incrementó y
renovó parte de su accionariado.

Una parte de los fondos, 1,2 millones de euros, se
captaron mediante la ampliación de capital liderada por
Boyser, family office vinculado a una de las familias
socias y fundadoras de Fluidra y en la que también
participaron accionistas minoritarios. La ampliación de
capital se destinará íntegramente a financiar la
expansión de la compañía, principalmente focalizándose
en las operaciones inorgánicas y la introducción de
nuevas tecnologías. 

Vytrus también dio entrada en su accionariado a varios
inversores institucionales que ostentan conjuntamente
alrededor del 5% del capital. Las operaciones se
ejecutaron mediante compraventas de acciones en el
mercado de bloques por importe cercano a los 1,1
millones de euros realizadas al mismo precio que la
ampliación de capital.

De esta manera la sociedad ha reforzado su Patrimonio
Neto, con la inyección de los 1,2 Millones captados en la
ampliación de capital y a cierre de junio de 2024 alcanzó
los 6,8 millones de euros (5,2 millones de euros a junio de
2023).

Por lo que respecta a su posición financiera, Vytrus
presenta a junio de 2024 una posición aún más saneada
que en 2023, con una tesorería de más de 2,2 millones de
euros y una deuda financiera bruta de 2,7 millones de
euros, siendo cerca de un 30% de la deuda con
instituciones públicas (un 22% a tipo 0 de interés). 

Tras los buenos resultados de la sociedad y la
ampliación de capital durante el primer semestre de
2024, la Deuda Financiera Neta se situó cerca de los 0,5
millones de euros, arrojando una ratio de 0,32 veces el
EBITDA (1,52 veces en junio de 2023). En términos de Cash
Flow Bruto, este se situó en 1,11 veces el EBITDA,
respecto a 6,67 veces en junio de 2023.

Los costes financieros alcanzaron los 58 mil euros (un
33% respecto a junio 2023), principalmente debido a que
no ha sido necesaria nueva financiación durante el año
y a la obtención de un rédito de los excedentes de
tesorería que de momento no se han invertido en las
actuaciones previstas en el plan estratégico. En el
primer semestre de 2024, Vytrus ha fortalecido aún más
sus ratios financieras, mostrando un balance saneado y
robusto. Ha incrementado sus Fondos propios un 34%
(6,6 millones € vs 4,9 millones € en junio de 2023) y su
Fondo de maniobra hasta los 2,46 millones de euros que
supone que los activos a corto plazo multiplican por 3,3
los pasivos a corto plazo.
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30/06/2024 30/06/2023 Var. 2024/23

Importe neto de la cifra negocio 2.503.039,19 € 1.952.366,28 € 28%

Variación de existencias de
producto terminado

-74.931,86 € 115.928,75 € -165%

Trabajos realizados por la empresa
para su activo

530.371,85 € 546.241,97 € -3%

Aprovisionamientos -187.475,67 € -241.363,03 € -22%

Margen Bruto 90% 94%  

Otros ingresos de explotación 70.068,51 € 30.856,66 € 127%

Gastos de personal -1.194.752,40 € -1.051.530,21 € 14%

Otros gastos de explotación -760.180,83 € -724.324,91 € 5%

Amortización del inmovilizado -373.322,14 € -343.684,95 € 9%

Imputación de subvenciones de
inmovilizado no financiero y otras

14.331,87 € 13.306,78 € 8%

Otros resultados -8.904,75 € 1.576,77 € -665%

RESULTADO DE EXPLOTACIÓN 518.243,78 € 299.374,11 € 73%

% de las ventas 21% 15%  

RESULTADO FINANCIERO -57.859,83 € -86.561,61 € -33%

Resultado antes de impuestos 460.383,94 € 212.812,50 € 116%

Impuestos sobre beneficios 50.339,39 € 146.075,72 € -66%

RESULTADO NETO (del ejercicio) 510.723,34 € 358.888,22 € 42%

% de las ventas 20% 18%  

EBITDA 985.736,67 € 712.498,29 € 38%

% de las ventas 39% 36%  

CASH FLOW BRUTO GENERADO* 449.937,70 € 166.256,32 € 171%

% de las ventas 18% 9%  

INFORMACIÓN FINANCIERA

Estados financieros
A continuación, se presentan los estados financieros auditados de Vytrus Biotech del primer semestre de 2024 y su
evolución respecto al mismo periodo de 2023 para la Cuenta de Pérdidas y Ganancias y para el Balance de situación:

Cuenta de pérdidas y ganancias

Informe semestral /1S 2024

*Cash Flow Bruto Generado antes de Capex y devolución de deuda financiera



PATRIMONIO NETO 6.806.716,56 € 5.035.423,50 €

Fondos propios 6.589.772,28 € 4.901.324,83 €

Subvenciones, donaciones y legados
recibidos

216.944,27 € 134.098,67 €

PASIVO NO CORRIENTE 2.762.571,31 € 3.054.488,66 €

Deudas a largo plazo 2.167.784,02 € 2.401.222,59 €

Pasivos por impuestos diferidos 594.787,29 € 653.266,07 €

PASIVO CORRIENTE 1.075.567,53 € 1.145.926,10 €

Deudas a corto plazo 549.474,66 € 712.566,60 €

Acreedores comerciales y otras cuentas 
a pagar

526.092,87 € 433.229,72 €

TOTAL PATRIMONIO NETO Y PASIVO 10.644.855,40 € 9.235.838,26 €

Balance de situación

30/06/2024 30/06/2023

ACTIVO NO CORRIENTE 7.111.951,93 € 6.726.594,84 €

Inmovilizado intangible 3.896.794,96 € 3.482.010,05 €

Inmovilizado material 902.191,40 € 995.693,18 €

Inversiones financieras a largo plazo 82.253,19 € 87.225,58 €

Activos por impuesto diferido 2.230.712,38 € 2.161.666,03 €

ACTIVO CORRIENTE 3.532.903,46 € 2.509.243,42 €

Existencias 531.511,88 € 556.286,07 €

Deudores comerciales y otras cuentas a
cobrar

744.194,90 € 793.877,72 €

Inversiones financieras a corto plazo 600,00 € 0,00 €

Periodificaciones a corto plazo 38.060,24 € 38.152,46 €

Efectivo y otros activos líquidos
equivalentes

2.218.536,44 € 1.120.927,17 €

TOTAL ACTIVO 10.644.855,40 € 9.235.838,26 €
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Jordi Rovira 
CFO y Miembro

del Consejo
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PERSPECTIVAS DE FUTURO

¿Qué escenario afronta Vytrus para el
cierre de 2024? 

Esperamos una evolución del mercado dermocosmético
ligeramente más moderada que en el primer semestre
de 2024. Los buenos resultados de los primeros, ya 9
meses del año, invitan al cierre de carteras y a la
consolidación de resultados. 

En el plano macroeconómico, las recientes bajadas de
tipos de interés de las principales economías del mundo
pueden suponer un estímulo al consumo y a dinamizar
aún más el sector. Sin embargo, la situación geopolítica
derivada de la guerra en Ucrania y el conflicto bélico en
Oriente Medio pueden generar incertidumbre en el
sector sobre el lanzamiento de nuevas líneas por parte
de los key players. 

En el caso particular de Vytrus, el estado actual de los
proyectos con los que venimos trabajando desde hace
tiempo, así como la cartera de pedidos en curso, nos
deben permitir seguir creciendo claramente por encima
de la tendencia del sector en este segundo semestre
de 2024 y conseguir de nuevo unas cifras récord en
términos de ventas y resultados.

En términos de inversión, esperamos cerrar 2024
superando por primera vez el millón de euros en I+D+i,
fruto del desarrollo de toda una nueva gama de activos
para los próximos años y de la incorporación de nuevas
tecnologías más allá de las células madre vegetales.  Por
su parte, la inversión en Capex en los próximos meses se
mantendrá en línea con lo ejecutado en primer
semestre.

Por lo que se refiere a su posición financiera, Vytrus
tiene previsto seguir aumentando su generación de
Cash Flow Bruto así como reducir su Deuda Financiera
Bruta en el segundo semestre de 2024, situándose por
debajo de los 2,5 millones de euros y mantener las
excelentes ratios de solvencia y endeudamiento de los
primeros 6 meses del año. 

En los próximos meses, Vytrus seguirá trabajando en el
desarrollo de su estrategia inorgánica, para acelerar su
transformación en un grupo multi-tecnología que
ofrezca un amplio abanico de soluciones
biotecnológicas y con capacidad comercial renovada
para llegar a un mayor número de clientes.

“Esperamos conseguir de nuevo unas
cifras récord en términos de ventas y
resultados en el segundo semestre de
2024”.

- Jordi Rovira, Director Financiero y Miembro del Consejo



www.vytrus.com
info@vytrus.com

El presente documento puede contener manifestaciones de futuro sobre intenciones, expectativas o previsiones de VYTRUS BIOTECH, S.A. a la fecha
de realización del mismo, que se refieren a diversos aspectos, como el crecimiento estimado de las ventas, los resultados u otros aspectos relativos
a la actividad de VYTRUS BIOTECH, S.A.
Las estimaciones de resultados y las previsiones de futuro no han sido objeto de trabajos de auditoría ni de revisión limitada. Dichas previsiones de
futuro no constituyen, por su propia naturaleza, garantías de cumplimiento de las mismas, existiendo riesgos de índole económica, legal, fiscal,
laboral,  incertidumbres y otros factores relevantes, que podrían determinar que los resultados finales difieran materialmente de los estimados en las
previsiones detalladas en este documento.
El presente documento no constituye una oferta o invitación para adquirir o suscribir acciones, de acuerdo con lo previsto en la Ley 6/2023, de 17 de
marzo, de los Mercados de Valores y de los Servicios de Inversión y/o en el Real Decreto 1310/2005, de 4 de noviembre, y su normativa de desarrollo.
Adicionalmente, este documento no constituye una oferta de compra, de venta o de canje ni una solicitud de una oferta de compra, de venta o de
canje de títulos valores, ni una solicitud de voto alguno o aprobación en ninguna otra jurisdicción. 
Lo expuesto en esta declaración debe ser tenido en cuenta para todas aquellas personas o entidades que puedan tener que adoptar decisiones o
elaborar o difundir opiniones relativas a valores emitidos por VYTRUS BIOTECH, S.A.
Este documento contiene información financiera elaborada de acuerdo con las normas del Plan General de Contabilidad que no ha sido objeto de
revisión por parte del auditor de VYTRUS BIOTECH, S.A.

Suscríbete a nuestra
newsletter de noticias
corporativas
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